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Tamaño de la muestra:
95 organizaciones de Latinoamérica



ÁREA EN LA CUÁL SE DESEMPEÑA:



De 1 a 5, siendo 1 muy fácil y 5 muy difícil: ¿Qué nivel de 
dificultad tienen en su organización a la hora de 
buscar y seleccionar personal de ventas?



¿Cuál ha sido la principal dificultad al seleccionar 
personal de ventas?



¿Cuál es la característica que más tienen en cuenta 
al momento de contratar personal para ventas?



¿Cada cuanto entrenan a sus vendedores en 
técnica de ventas?



conclusiones
Seleccionar personal para de ventas es percibido por más de la mitad de las organizaciones 
como una labor difícil, principalmente por la dificultad para evaluar sus habilidades 
comerciales.

La orientación a los resultados es la competencia más valorada al momento de seleccionar 
personal de ventas, superando la técnica.

Más de la mitad de las organizaciones entrenan a su personal comercial de manera 
mensual.



Si quieres ser parte de THT Analytics inscríbete en:
https://contenido.tht.company/tht-analytics

Se realizó una encuesta a 95  organizaciones para saber sus percepciones acerca de temas relacionados con 
su la reacitación económica en este año.
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